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Аннотация:  В статье приводятся некоторые сходные момен-
ты  педагогической, проповеднической и артистической дея-
тельности, рассматриваются основные ораторские правила для 
обучающего и призывающего, а так же некоторые элементы 
педагогического артистизма.

Ключевые слова: педагогическая, проповедническая и арти-
стическая деятельность, педагогическое мастерство, креатив-
ность

Comparison of teaching, preaching and artistic activities in the 
sphere of education

Abstract: In the article are some similarities between the 
teaching, preaching and artistic activity, examines the main 
rhetorical rules for teaching and calling, as well as some elements 
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Важнейшую роль в обра-
зовательно-воспитательном 
процессе занимает обучаю-
щий. Считаем, что с некото-
рой долей условности его де-
ятельность можно соотнести с 
деятельностью призывающе-
го-проповедующего, так как и 
тот, и другой во время прове-
дения занятий (вагазов-пропо-
ведей) расширяют знания слу-
шателей, воспитывают в них 
те или иные качества, призы-
вают к продвижению по пути 
поиска знаний. И обучающий, 
и проповедующий должны об-
ладать такими качествами как 
красноречие, терпение, ми-
лосердие, снисходительность, 
скромность и знание.

Рассмотрим основные пра-
вила для обучающего и при-
зывающего.

1. Верить и знать. Если обу-
чающий или призывающий не 
верит в то, что он говорит, то и 
слушатели никогда не поверят 
ни обучающему – призываю-
щему, ни той информации, ко-
торую он пытается донести до 
них. Если обучающий – при-
зывающий верит в то, что хо-
чет сказать, но не достаточно 
владеет информацией по изла-
гаемому вопросу, то он теряет 
авторитет в глазах слушате-
лей, а следовательно и самих 
слушателей. Поэтому обучаю-
щий и призывающий должен 
верить и знать то, что они хо-
тят донести до людей.

2. Грамотность и лексиче-

ское богатство. Как обучаю-
щий, так и проповедующий 
должны владеть грамотной 
и лексически богатой речью, 
чтобы у слушателей не было 
сомнения в его образованно-
сти. Оратор должен суметь по-
влечь слушателей за собой.

3. Ясность и четкость речи. 
В речи обучающего и пропо-
ведующего не должно быть 
косноязычия, сорных слов. 
Для наилучшего восприя-
тия обычными слушателями 
важно, чтобы в речи не было 
сложных оборотов, двусмыс-
лицы, неопределенных на-
меков, скрытого смысла, ба-
нальностей, косноязычия и 
языковых заимствований. 
Речь должна быть ясной и 
четкой, без каких-либо неяс-
ностей, чтобы люди могли ус-
воить сказанное. Например, 
Посланник Аллаhа произнеся 
фразу, повторял ее трижды, 
чтобы она была понята.

4. Содержательность. Речь 
должна быть содержательной, 
что бы даже за небольшой от-
резок времени, слушатели 
смогли получить достаточное 
количество информации.

5. Выразительность – эмо-
циональная насыщенность, 
одно из важнейших условий 
воздействия на умы и серд-
ца слушателей. Речь оратора 
не должна быть вялой, блед-
ной. Обучающий и пропове-
дующий, обладающий яркой, 
энергичной речью способен 
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привлечь и удержать внима-
ние аудитории столько, сколь-
ко необходимо.

6. Воздейственность – вли-
яние на мысли и чувства лю-
дей посредством различных 
психологических приемов, в 
зависимости от особенностей 
собеседника

7. Интонация – так же один 
из приемов воздействия. Ино-
гда чтобы привлечь внимание 
не нужно повышать голос, а 
наоборот сделать речь более 
тихой, плавной. Если мы хо-
тим подчеркнуть важность 
(сакральность) сказанного, то 
должны произнести это тихо, 
с паузами. Вспомним, что про-
роки строили свою речь ис-
ключительно плавно, легко и 
мягко, с употреблением про-
стых и легких по форме мета-
фор, приятных на слух срав-
нений и понятных поговорок, 
придающих «нарисованному 
образу» реальный облик.

8. Применение разнообраз-
ных способов разъяснения. 
Если сказанное не будет по-
нято, то ее нужно сформу-
лировать так, чтобы оно со-
ответствовало мышлению 
слушателей, и таким образом 
должно быть понято. Ведь, об-
учая и призывая, обучающий 
и призывающий учится сам и 
набирается мастерства говоре-
ния.

9. Необходимость приведе-
ния доказательств, особенно 
если это касается религиоз-

ных дисциплин. Если речь об-
учающего – проповедующего 
будет подкрепляться аятами 
из Корана, с обязательным 
указанием номера суры, а так 
же если обучающий – при-
зывающих будет произносить 
их по-арабски с последующим 
разъяснением смысла, то его 
речь будет звучать более убе-
дительно, а авторитет в глазах 
слушателя расти. Вспомним, 
что речи Пророков и Послан-
ников всегда были подкрепле-
ны ясными доказательствами 
из Священного Корана и Ха-
дисов.

10. Краткость наставления. 
Если есть возможность гово-
рить коротко, то не следует 
растягивать свою речь. Про-
рок Мухаммад не утомлял 
своих сподвижников пропове-
дью, опасаясь, что она наску-
чит им и надоест. Пророк Му-
хаммад сказал: «Облегчайте, а 
не затрудняйте, радуйте, а не 
отталкивайте!». Пророк Му-
хаммад считал краткость про-
поведи, проявлением ума и 
мудрости, говоря: «О понима-
нии человека свидетельствует 
краткость проповеди и долгая 
молитва». Посланник Аллаhа, 
мир Ему, не любил также бе-
седы после вечерней молитвы, 
поскольку это время – время 
отдыха и сна.

11. Не наскучивать. Чрез-
мерные повторы или однооб-
разия речи, которую ничто не 
оживляет и не украшает, и 
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сухая манера изложения на-
скучит слушателям и надо-
ест. Посланник Аллаhа и его 
сподвижники уделяли этому 
внимание и внимательно за 
этим следили. Передают, что 
Шакик сказал: «Абдаллах бин 
Масуд, да будет доволен им 
Аллаh, имел обыкновение вы-
ступать перед людьми каждый 
четверг. Один человек сказал 
ему: «О, Абу Абд ар-Рахман, 
поистине, хотел бы я, чтобы 
ты выступал перед нами каж-
дый день!». И тот ответил: 
«Мешает мне это делать не-
желание наскучить вам. Я об-
ращаюсь к вам с проповедью, 
как к нам обращался Послан-
ник Аллаhа, мир Ему, боясь 
надоесть нам». (Хадис содер-
жится в «Сахихе» аль-Бухари 
и «Сахихе» Муслим). Со ссыл-
кой на Абдаллаха бин Абба-
са сказано: «Выступай перед 
людьми по разу каждую пят-
ницу, а если захочешь – дваж-
ды. А если очень хочешь – то 
трижды. Но не наскучь лю-
дям Кораном, и не подходи 
к ним, если видишь, что они 
заняты своими разговорами. 
Станешь рассказывать им – 
наскучишь. Но прислушай-
ся! – Если они попросят тебя, 
то рассказывай – значит, им 
хочется слушать».

12. Тщательный подбор 
слов, учтивость, уважитель-
ность, мягкость, красноречие. 
Речь должна быть как бальзам 
сердцу слушателя. Он должен 

услышать то, чего хотела его 
душа, чего она искала. Про-
роки тщательно подбирали 
слова, чтобы они не вызвали 
у слушателей возмущения, от-
каз, упрямство, упорство и со-
мнение, потому что подобная 
реакция противоречило бы их 
цели.

13. Разговор на равных. 
Пророки в беседе не демон-
стрировали своего превос-
ходства, не разговаривали 
с высока, не критиковали с 
пренебрежительной и презри-
тельной манерой жизни собе-
седников, а наоборот, гибко и 
мудро, через дискуссию в ее 
лучших формах адресовали 
им свою миссию.

14. Учет индивидуальных 
особенностей и психологиче-
ского состояния слушателей. 
Слово Истины, не смотря на 
то, что оно способно естествен-
ным образом воздействовать 
на людей, нуждается в том, 
чтобы обучающий и призы-
вающий, излагая материал, 
учитывал психологическое со-
стояние слушателей. Сердца и 
души людей по своей природе 
отличаются друг от друга. Ра-
ботающий в области Ислам-
ского образования и призыва, 
должен хорошо знать об этом 
различии, свойственном серд-
цам. Кто обходит этот есте-
ственный принцип, в силу 
своей наивности, полагая, 
что Истина прекрасна сама 
по себе, и что это притягива-
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ет и влечет к себе сердца, тот 
пожинает плоды своего пре-
небрежения в виде неудачи в 
обучении и призыва и напрас-
ной траты сил. От этого его 
не могут избавить ни искрен-
ние намерения, ни добрые по-
буждения. Если обучающий 
и призывающий – человек 
здравый, с искренними наме-
рениями, знающий свою цель 
в области обучения и призыва 
во всех ее нюансах, в течении 
короткого времени он сможет 
добиться большого сходства 
между методикой в области 
обучения и призыва и соответ-
ствующей методикой Проро-
ков и Посланников, которые 
в своих выступлениях всегда 
учитывали психологию ауди-
тории. Темперамент, который 
прослеживается в выступле-
ниях Порока Мухаммада рож-
ден уверенностью в Истине, 
твердостью в убеждениях, со-
переживанием положением 
людей, сочувствием и соуча-
стием к отчаявшемуся чело-
веку. Именно этим характери-
зуются речи призывающих во 
все времена.

15. Уважение, учтивость и 
почтение к слушателям. Не-
которые люди требуют к себе 
особого почтения и учтивости 
во время беседы. С такими 
людьми во время разговора, 
если не проявлять почтение 
и учтивость, то у них может 
появиться, по отношению к 
говорящему, сопротивление, 

что помешает им принять ис-
тинное. Обучающий и призы-
вающий должен считаться в 
допустимых пределах с этой 
слабостью, если, конечно же, 
оно не будет противоречить 
Корану и Сунне. Пример это-
му находим в Коране: «Сту-
пайте оба к Фараону. Ведь 
он, нечестивец, преступил 
все пределы и совершил без-
законие и несправедливость. 
Коротко и мягко призывайте 
его к Вере в Меня с надеждой, 
что он образумится. Вспомнит 
настоящую веру и убоится по-
следствий неверия и творимой 
им несправедливости». (Сура 
«Таха», Аяты 43-44).

16. Манера поведения. 
На грубость людей Пророки 
и Посланники, и их последо-
ватели отвечали в приятной 
и гибкой манере, на ожесто-
чение – мягкостью, на жесто-
кость – кротостью, потому что 
это является единственным 
средством, с помощью которо-
го призывающий может затро-
нуть сердца людей и привлечь 
к себе их души.

17. Говорить на языке слу-
шателей. В Коране сказано: 
«Все Посланники, которых 
Мы посылали до Тебя, о, Про-
рок, говорили только на язы-
ке своего народа, чтобы было 
легче разъяснить Послание 
Аллаhа. Только тогда люди 
могли постигнуть смысл По-
сланий и понять их содер-
жание…». (Сура «Ибрахим», 
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Аят 4).
18. Тщательная подготовка 

к урокам и выступлениям. Об-
учающий и призывающий ни-
когда не должен приходить к 
людям с одной лишь книгой. 
Он должен, тщательно анали-
зируя, определить актуальную 
тему для своих слушателей, 
тщательно подготовиться, ис-
пользуя несколько источни-
ков, пропустив через себя, 
пропитавшись этим, и жить в 
этом во время урока или вы-
ступления вместе со своими 
слушателями.

19. Последовательность и 
постепенность в деле обучения 
и призыва, и доведение зна-
ния до слушателей. Это один 
из главнейших принципов 
педагогики. Пророки так же 
придерживались особой по-
следовательности в своих вы-
ступлениях перед людьми, 
обращая внимание при изло-
жении того, к чему призывали 
на постепенность, имеющихся 
огромнейшее значение в деле 
призыва к Вере. Если она не 
будет соблюдена, то может 
быть нанесен вред, целям при-
зыва, не говоря уже о напрас-
ной трате сил.

20. Избегать изложения ма-
териала слушателям, если со-
бравшиеся намерены только 
возражать и критиковать. Ко-
нечно, при проведении заня-
тий в университете практиче-
ски невозможно использовать 
это правило, но, например, 

если при изложении материа-
ла есть некоторые «спорные» 
моменты, в данном случае 
лучше их отложить на потом. 
Если слушатели заранее при-
нимают в штыки, с осужде-
нием и с критикой материал 
обучающего и призывающего, 
то ему нужно выждать вре-
мя. В Коране сказано: «Если 
Ты будешь у неверующих и 
увидишь, что они пустословят 
об Аятах Корана или насме-
хаются над Ними, покинь их, 
отвернувшись, пока они не за-
ведут другой разговор. Если 
же Ты забудешься и сядешь 
с ними, когда они лживо го-
ворят об Аятах Корана, а по-
том вспомнишь наставления 
Аллаhа, отстранись от них, не 
общайся». В этом Аяте Аллаh 
Всевышний запрещает де-
лать то, что делают некоторые 
участники диспута, в частно-
сти, продолжать спор до тех 
пор, пока они не окажутся в 
затруднительном положении.

21. Если заметите упрям-
ство и упорство со стороны 
слушателей, то с помощью 
разнообразных приемов необ-
ходимо изменить ситуацию. 
Может показаться, что это 
правило противоречит преды-
дущему, однако необходимо 
приложить все свои усилия, 
чтобы слушатели услышали 
то, что необходимо было до-
нести до них оратору. Читаем 
в Коране: «Призывай (о, Про-
рок!) твой народ к прямому 
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пути Истины Аллаhа и ищи 
для каждого подходящие спо-
собы увещевания. Призывай к 
этому тех, которые размыш-
ляют, мудрыми и добрыми 
словами, соответствующими 
их уровню, а с простым на-
родом используй советы, на-
зидания, притчи и примеры, 
указывающие на Истину и на 
самый подходящий им путь к 
этой Истине. С обладателями 
прежних Писаний веди спор 
разумно, используя логику и 
добрые слова. Пусть твое пре-
пирание с ними будет добро-
желательным, без насилия, 
чтобы ты мог убедить их и 
привлечь к своей Вере. Вот та-
ков путь привлечения к Тво-
ей религии людей различных 
слоев и интересов. Иди с ними 
этим путем, а остальное оставь 
на Своего Господа. Он, лучше 
знает тех, которые заблуди-
лись, и, тех, которые уклони-
лись от спасительного пути, 
и, тех, которые уверовали в 
Господа, уверовали в ниспос-
ланное Тебе Писание и стали 
богобоязненными и благоче-
стивыми». (Сура «Ан-Нахль», 
Аят 125).

22. Не задумываться над 
тем, внимают ли люди призы-
ву призывающего. Вместо это-
го необходимо приложить все 
свое мастерство, все возмож-
ности для того, чтобы заинте-
ресовать слушателей.

23. Надеяться, что Аллаh 
окажет поддержку и содей-

ствие. Именно эта надежда 
вселяет уверенность в себе, 
помогает преодолеть жиз-
ненные преграды, по иному 
смотреть на неудачи и пора-
жения. Об этой уверенности 
читаем в Коране: «И почему 
вам не уповать в Аллаhа? Ведь 
Он повел каждого из вас по 
назначенному для него пути, 
определив ему, что он должен 
делать и чем должен руковод-
ствоваться в своей религии. 
Поистине, вы будете полагать-
ся на Аллаhа, будете терпеть 
зло, которые они причиняют 
вам своим упорством и требо-
ваниями представить другие 
доказательства помимо тех, с 
которыми вы пришли к ним. 
Только на Аллаhа уповают по-
лагающиеся!». (Сура «Ибра-
гим», Аят 12).

Таким образом, мы просле-
дили некоторые сходные мо-
менты педагогической и про-
поведнической деятельности, 
рассмотрев основные оратор-
ские правила для обучающего 
и призывающего. Далее счи-
таем интересным проследить 
некоторую аналогию деятель-
ности обучающего и пропове-
дующего с артистической дея-
тельностью, так как каждому 
из них в той или иной степени 
необходимо обладание педаго-
гическим артистизмом.

Рассмотрим сходство и 
различие деятельности об-
учающих, призывающих и 
артистов. Деятельность как 
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обучающего, так призываю-
щего и артиста связана с ком-
муникацией, она публична, 
регламентирована, требует 
тщательной подготовки, чу-
тья и креативности, требует 
умения управлять своим ор-
ганизмом, эмоциями как на 
внешнем, так и на внутрен-
нем уровне: управление те-
лом: мимика (визуальный 
контакт), пантомимика (осан-
ка, походка, жесты, усили-
вающие и иллюстрирующие 
речь; управление эмоциями: 
контроль мимики на внеш-
нем уровне, а так же способ-
ность управлять внутренни-
ми эмоциями (аутотренинг); 
управление техникой речи: 
правильное диафрагмальное 
дыхание; дикция, ударения; 
паузы; скорость произнесения 
слов (обычная речь 120 слов в 
мин, на занятиях – 60-70 слов 
в мин. (чем сложнее текст, 
тем медленнее его необходи-
мо произносить, комментарии 
быстрее), следить за словами-
сорняками.

Технику подготовки к 
занятию-проповеди мож-
но перенести из театраль-
ной подготовки по системе 
К.С.Станиславского:

1. «Жизненная правда» 
(верю – не верю)

2. «Учение о сверхзадаче» 
(ориентация на главную цель, 
маяк)

3. «Активности действия» 
(не изображать образов и стра-

стей, а действовать в них, т.к. 
действия поддается контролю, 
в процессе действия чувство 
приходит само).

Однако между деятельно-
стью обучающего, призываю-
щего и артиста имеются и не-
которые различия:

1. У актеров процесс твор-
чества наиболее интенсивен на 
стадии подготовки, а у обуча-
ющего-призывающего творче-
ский процесс актуализируется 
во время проведения занятий-
проповедей.

2. Если у актеров импрови-
зация возможно лишь в не-
предвиденных ситуациях, то 
обучающий-проповедующий – 
имея четкую структуру заня-
тия-проповеди, в зависимости 
от реакции аудитории, намно-
го чаще прибегает к импро-
визации, т.е. педагогический 
процесс более спонтанен и не-
предсказуем.

3. Это вызвано тем, что об-
учающиеся в ходе проведения 
занятий являются активными 
равноправными участниками, 
которые могут задавать вопро-
сы, иногда уводящие от темы 
изложения учебного материа-
ла, что требует от обучающе-
го-проповедующего умения 
быстро реагировать, не остав-
ляя без внимания вопросы 
слушателей, и в то же время 
придерживаться (возвращать) 
основной ткани рассматривае-
мой проблемы.

4. В театре во время спек-
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такля зрителя – пассивные 
участниками, которые не в 
праве прерывать актеров, а 
выражать свое отношение к 
происходящему могут лишь 
аплодисментами или отсут-
ствием внимания к происхо-
дящему.

5. В спектакле принимают 
участие несколько актеров, 
обучающий же как и пропо-
ведующий находится один на 
один с публикой.

6. В случае «провала» спек-

такля ответственность рас-
пределяется на артистов и ре-
жиссера, а в случае неудачно 
проведенного занятия ответ-
ственность за него ложится 
только на преподавателя.

7. Успех у актера проявля-
ется в аплодисментах и цве-
тах, успех от занятия – в бла-
годарных лицах обучающихся 
и их нежелании покидать пре-
подавателя (аудиторию) после 
занятия.
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